
タイを中心とした製造拠点移管（低コスト生産）や巨大市場をターゲットとした
販路開拓の観点から、タイ⇒インドの方向性が大きな潮流となる可能性を秘
めております。そもそもインド人とは？インド企業はどんな特徴があるか？インド市
場概況や日系企業の参入事例・今後の可能性について議論します。

インド市場最新概況
～日系企業の成功事例・参入可能性について～
UJA Global Advisory Pvt. Ltd.
荒木　英仁氏

One Asia Lawyers（南アジアプラクティスグループ）
代表弁護士　志村　公義氏

インド・ビジネス法務
～先行事例からの教訓と、インドからアフリカへの潮流～

タイ時間

【第一部】　

【第二部】　



お問い合わせ
(公財)東京都中小企業振興公社（Tokyo SME Support Center ）
事業戦略部 タイ事務所 TEL:02-611-2641  E-mail:thai-branch@tokyo-kosha.or.jp

講演内容

スピーカー

開講挨拶  Tokyo SME Support center14:00-14:05 

14:05-15:05 第一部　インド市場最新概況
～日系企業の成功事例・参入可能性について～
UJA Global Advisory Pvt. Ltd.
荒木　英仁氏

第二部　インド・ビジネス法務
～先行事例からの教訓と、インドからアフリカへの潮流～
One Asia Lawyers（南アジアプラクティスグループ）
代表弁護士　志村　公義氏

Q&A セッション
～皆様の疑問・質問にお答えします～
荒木 氏、志村 氏、Tokyo SME（モデレータ）

インドビジネス歴は19年を超え、今まで数多くの日系企
業やインド企業に対しマーケティングとコンプライアン
スに関してのコンサルティング、アドバイザリーを実施。
在インド歴も17年（継続中）。インド・マーケティングの分
野では今までソニー、キャノン、ニコン、パナソニック、三
菱電機、トヨタ、東京企画販売等を担当。JETRO「中小企
業海外展開現地支援プラットフォーム」インドのコーディ
ネーター。

日系一部上場企業のアジア太平洋General Counsel、医
療機器メーカーのグローバル本部（シンガポール）での
企業内法務に従事。19年4月からインドに駐在し、インド
を はじめとしたバングラデシュ、ネパール、スリランカ等
の南アジアの法務案件の対応を行う。21年9月には、南ア
ジア全8ヵ国の最新法務をまとめた日本初の書籍となる『
南アジアの法律実務』（中央経済社）を出版。

UJA Global Advisory Pvt. Ltd.
荒木　英仁氏

One Asia Lawyers
（南アジアプラクティスグループ）
代表弁護士 志村　公義氏

15:10-16:10

16:10-16:30




